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Характеристика процесса оценки стоимости предприятия 

 

Для получения комплексного представления о формируемой системе 

оценки стоимости бизнеса дадим характеристику процесса его оценки. 

Термин «оценка стоимости предприятия» может рассматриваться с 

двух точек зрения. Первая из них связана с определением величины 

стоимости объекта, а второе – непосредственно с самим процессом ее 

получения. Заметим, что в качестве синонимов термину «стоимость 

предприятия» в специальной литературе широко используются термины: 

«стоимость бизнеса», «стоимость собственного капитала»1. Между тем 

необходимо четко различать понятия: стоимость собственного и заемного 

капитала, так как эффективность их использования, как правило, не 

совпадает. 

Непосредственно процесс оценки стоимости предприятия (бизнеса) 

представляет собой комплекс необходимых вычислительных  процедур для 

установления меры его ценности с позиций конкретного субъекта, 

предполагающего действовать в своих экономических интересах для 

достижения поставленных целей (или цели)2. 

Содержательный состав такого комплекса процедур определяется 

этапом, на котором находится принимаемое управленческое решение. 

Общепринятым считается проведение процесса стоимостной оценки 

предприятия на основе заключения договора с организациями, 

специализирующимися на выполнении подобного вида работ. В этом случае 

предполагается привлечение экспертов-оценщиков и других необходимых 

специалистов (например, аудиторов, прогнозистов, финансистов), в задачу 

которых входит проведение обследования предприятия, сбор и обработка 

                                                 
1 Егерев И. А. Стоимость бизнеса: Искусство управления: Учеб. пособие. − М.: Дело, 2003. – 480 с. 
2 Соколов В.Н. Методы оценки предприятия. – СПб.: СПБГИЭУ, 1998. – 144 с. 
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необходимой информации, написание подробного отчета, включающего 

результаты необходимых расчетов, и формулирование окончательного 

заключения. 

При реализации этого подходе с большой вероятностью гарантируется 

получение достаточно точных результатов оценки стоимости предприятия. 

Вместе с тем, выполнение работ по договору оценки является длительной, 

трудоемкой и весьма дорогостоящей процедурой. Она занимает  несколько 

месяцев (в зависимости от размера предприятия) и требует достаточно 

больших по объему финансовых затрат со стороны заказчика. По данным 

литературных источников, сведениям, приведенным в Интернете, а также 

риэлтерской практике, суммы вознаграждения, фигурирующие в договорах 

оценки, составляют 8−10% от установленной стоимости оцениваемого 

объекта.  

В ряде случаев может возникать необходимость применение более 

оперативных и менее трудоемких способов оценки ценности предприятия. 

Потребность в таких текущих оценках возникает у самого предприятия, так и 

у субъектов из внешнего окружения (государственные органы, коммерческие 

банки, страховые компании и т. д.), интересы которых в том или ином 

отношении распространяются на конечные результаты работы предприятия 

или на его имущество. 

Достаточно опытные менеджеры ряда крупных предприятий 

периодически сами их оценивают с целью уточнения состава 

организационно-технических и инвестиционных мероприятий, направленных 

на повышение экономической эффективности их функционирования. При 

этом каждым из них могут использоваться собственные приемы, 

базирующиеся на приобретенных знаниях, накопленном опыте и интуиции. 

Вероятность возникновения ошибок в таком случае достаточно велика. 

На некоторых предприятиях с высоким уровнем организации 

экономической работы начинает систематически проводиться оценка 
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стоимости предприятия (стоимости бизнеса) (по данным журнала «Эксперт» 

это компании ЛУКОЙЛ, ЮКОС, страховая компания РОСНО и др.).   

В систематическом получении текущих оценок в первую очередь 

заинтересован владелец (собственник) предприятия. Это обусловлено тем 

обстоятельством, что без достоверной информации о мере ценности 

предприятия невозможно с наибольшей экономической выгодой 

реализовывать собственником право распоряжения имуществом.  На основе 

такой информации собственник может посчитать целесообразным 

привлечение дополнительных инвестиций в расширение производства, 

провести структурную перестройку (предусматривающую, например, 

объединение, разъединение, поглощение), продать предприятие (или пакет 

акций), ликвидировать его или оставить без изменений, удовлетворившись 

прежним объемом получаемой прибыли.  

Определенный интерес к постоянному отслеживанию стоимости 

предприятия может проявляться со стороны фондовой биржи, для которой 

принципиальное значение имеет регулярная проверка реальности котировок 

ценных бумаг (акций, облигаций). 
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